
Nova casa, mesma   

qualidade

GAZETA DO SUL/Sábado e domingo, 5 e 6 de novembro de 2022

Empresa familiar, a CityCar inaugura prédio moderno mantendo 
a mesma qualidade no atendimento ao cliente e nos veículos.

Bruno Pedry



A CityCar teve sua 
origem no ramo 

imobiliário. Fundada 
no ano de 1993, teve 
importante mudança 

de cenário no ano 
2000, quando o atual 

sócio majoritário, Jair 
Limberger, ingressou 

na sociedade. Com 
vasta experiência 

na área comercial, 
de compra e venda 

de mercadorias, ele 
direcionou totalmente 

os negócios da 
empresa para a 

venda de veículos 
multimarcas.

Nasce um  empresário
Há 49 anos, na localidade de Rincão Del 

Rey, nascia Jair Limberger. Da infância 
ele leva consigo boas lembranças, prin-
cipalmente do tempo do colégio, onde 

fez muitos amigos e teve professores com quem 
manteve contato por muitos anos.

Quando completou 18 anos, veio o primeiro 
grande desafio. Deixar o interior para viver na 
vizinha  Santa Cruz do Sul. O local escolhido foi a 
Linha Santa Cruz. Conseguiu uma vaga de empre-
go de vendedor de peças automotivas. Segundo 
ele, “o primeiro contato com o ramo”. Contudo, a 
empresa fechou e ele precisou seguir outro cami-
nho. A oportunidade apareceu na Distribuidora e 
Representações Schweickardt, uma distribuidora 
de alimentos. “Tive a felicidade de ser recebido pe-
los proprietários, a Clarice e o Enio Schweickardt. 
Eles me ensinaram muito e me deram uma ótima 
oportunidade. Foi lá que comecei as viagens como 
vendedor de balas e chocolates”, conta Jair.

De início, a experiência o assustava um pouco, 
pois ele, que pouco havia saído de Rincão Del Rey, 
precisaria fazer viagens pelo Estado. “Eu só conhe-
cia o Rincão, Rio Pardo e um pouco de Santa Cruz. 
Mas fui em fente e logo me dei bem como vende-
dor. Percebi que era o que eu queria.” As viagens 
eram, principalmente, para a Região Carbonífera. 
Era um mundo novo que se abria para ele, e Jair 
foi com vontade, encarando todos os desafios 
da profissão. “No princípio, trabalhávamos com 
pronta-entrega. Então, de caminhão, eu saía de 
madrugada de Santa Cruz para conseguir chegar 
nas padarias no início da manhã e ser atendido 
antes que elas abrissem para o público. Depois 

disso é que eu seguia para os mercados e outros 
clientes”, relembra.

Aos poucos ia se tornando conhecido dos 
clientes e ganhando a confiança deles. Numa certa 
ocasião, um desses clientes, sabendo que Santa 
Cruz era um polo de revenda de carros usados, 
comentou com Jair que estava precisando de um 
carro e perguntou se ele não poderia intermediar 
o negócio. E assim aconteceu a primeira venda de 
carro de Jair. “Viajei levando um Monza, modelo 
em alta na época, para General Câmara. Mostrei 
para o cliente, ele  gostou e quis fazer negócio. Mas 
eu tinha uma condição. A de permanecer com o 
carro até concluir todos os pedidos do dia e depois 
ele teria que voltar para Santa Cruz para me deixar 
em casa. Só depois disso ele ficaria de fato com o 

veículo. De pronto ele aceitou.” Depois disso, a 
dinâmica passou a acontecer com frequência e Jair 
não vendia mais apenas balas e chocolates.

“Santa Cruz sempre foi muito famosa pela 
qualidade e pela quantidade de carros. Ela se tor-
nou um polo regional. Como naquela época era 
mais difícil comprar nas cidades menores, muitas 
pessoas começaram a me procurar. A famosa 
propaganda de ‘boca a boca’, que foi me tornan-
do conhecido”, conta. E a demanda aumentou. 
Enquanto ele fazia as viagens vendendo doces, 
levava cada vez mais carros, sempre bem cuidados 
e em bom estado. Foi quando percebeu, nove anos 
após ter iniciado na distribuidora de alimentos, que 
era a hora de escolher um novo caminho. Nascia, 
no ano 2000, a CityCar Veículos. 
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É uma alegria
estar presente

nesta nova etapa
da história da

City Car Veículos.
Parabéns e sucesso!

ESQUADRIAS DE ALUMÍNIO, 
FECHAMENTO DE VIDRO TEMPERADO, BOX, 

ESPELHOS, MOLDURAS PARA QUADROS,
TUDO EM VIDROS PARA ABERTURAS.

(51) 3713.3270         (51) 99574.4142
vidreger@hotmail.com

R$

PISO
60CMX60CM 

39,90 m²

15 anos de credibilidade

R$

PORCELANATO
60CMX60CM BOLD C

53,90 m²
PORCELANATO

Avenida do Imigrante, 370

SCS - Fone: (51) 3715-2900

Estilo todos tem. Nós temos todos.

R$

SPA RETANGULAR
COMPLETO COM HIDRO

9.990

PARABÉNS, CITY CAR, PELA INAUGURAÇÃO DA NOVA LOJA!

REVESTIMENTO
PARA PISCINA CLASSE A

20X20CM

R$94,90 m²

REVESTIMENTO
PARA PISCINA CLASSE A
REREEREVEVEVEVESTSTSTSTIMIMIMIMENENENENTOTOTOTO

Arquivo Pessoal



REFLETINDO A IMAGEM PERFEITA

(51) 3741.6919
(51) 9.9236.5922
vitalglass.rs@gmail.com

Rua Osvaldo Aranha, 2093 sala C
Venâncio Aires - RS

Parabenizamos a CityCar!
Estamos orgulhosos 
em fazer parte deste

novo empreendimento. 
Obrigado pela confiança!
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Locação de Mão de Obra
(51) 99638.2723

Parabéns City Car

É um prazer fazer parte desse 
novo empreendimento.

Desejamos muito sucesso
e bons negócios!

A locadora
Jair lembra que, em 2004, numa viagem para São 
Paulo, comprou um carro de uma locadora. Pediu 
que o dono lhe explicasse como funcionava, em 
detalhes, esse ramo de negócio. Para tranquillizá-
lo, Jair explicou que não havia motivos para se 
preocupar, pois, como era do interior do Rio Grande 
do Sul, não lhe faria concorrência. “De pronto, disse 
que me explicaria, mas me pediu em troca que eu lhe 
enviasse um CD dos Monarcas. Jamais vou esquecer 
esse dia”, conta.
O empresário já percebia carência de carros 
para aluguel. Então, em 2006, diversificando 
seus negócios, sempre com olhar para o futuro, 
inaugurou empresa independente no segmento 
de aluguel de veículos com franquia internacional. 

E como mudanças são sempre bem-vindas, em 
agosto de 2017, o Grupo CityCar estreou sua própria 
bandeira em locação de veículos: CityCar Aluguel de 
Veículos. 
A locadora conta com 11 lojas nos três estados do Sul 
e têm carros alugados em todo o território brasileiro, 
uma vez que loca frotas para empresas, negócio 
forte da CityCar. Para tanto, dispõe atualmente 
de 4.600 veículos, desde a linha popular até 
utilitários e executivos. Priorizando o atendimento 
personalizado e a qualidade, em sua carteira de 
clientes contempla empresas estatais, nacionais e 
multinacionais, de pequeno a grande porte, além 
de atendimento à sociedade, através de locações de 
balcão nas cidades onde está localizada.

Vendedor de doces percebeu que havia 
potencial para o comércio de veículos 

e tornou-se referência regional do setor

Forma-se a CityCar Veículos

Na esquina da Rua Carlos 
Trein Filho com a Rua 
28 de Setembro existia 
uma empresa do ramo 

imobiliário, a CityCar Imóveis. Em 
outubro de 2000, Jair Limberger, 
que acabara de deixar seu emprego 
numa distribuidora de alimentos, 
investiu R$ 25 mil e entrou na so-
ciedade da loja, que, então, mudaria 
de ramo. Com a experiência que Jair 
havia adquirido em seu trabalho pa-
ralelo de venda de carros, foi criada a 
CityCar Veículos. Em pouco tempo 
o empresário adquiriu a parte dos 
outros sócios, tornando-se o único 
dono em 2004.

A nova empresa, sempre foca-
da em atender bem seus clientes, 
tornou-se a primeira revenda do 
interior do Estado a comercializar ve-
ículos zero-quilômetro multimarcas, 
o que, até então, só era permitido 
para as autorizadas. Jair conta que 
foi um passo desafiador, principal-
mente, por conta das viagens para 
o centro do País a fim de visitar e 
negociar com as montadoras. Mas a 

essência de vender carros usados e 
seminovos permanece, sempre com 
o compromisso de entregar um pro-
duto de qualidade, que passou por 
criteriosas avaliações antes de ser 
comercializado. “Desde que entrei 
nesse ramo, levo comigo um pen-
samento e me pergunto se o carro 
que vou vender serve para mim. Se 
a resposta for positiva, então posso 
fazer o negócio. Caso contrário, nem 
mostro para o cliente”, afirma Jair.

De início, o prédio onde a loja 
estava instalada era alugado. Com 
o passar dos anos e o crescimento e 
consolidação da empresa, em 2012, 
ele se tornou próprio. Não demorou 
para que a vontade de ampliar a loja 
para oferecer um local ainda mais 
aprazível aos clientes e que ofereces-
se muito mais conforto se tornasse 
realidade. Com isso, há pouco mais 
de dois anos iniciava-se a bela obra 
inaugurada nessa sexta-feira, 4.

Hoje, com uma média de 30 
carros vendidos por mês, a CityCar 
também vende para o Brasil inteiro, 
com negócios realizados online.
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-  A U T O M A Ç Ã O  R E S I D E N C I A L  

-  P I S O  A Q U E C I D O

-  Á U D I O  E  V Í D E O

-  A S P I R A Ç Ã O  C E N T R A L

H I L L E M E L E C T R I C

T E C N O L O G I A ,  E X C E L Ê N C I A  E

I N O V A Ç Ã O .  U M  M U N D O  D E

P O S S I B I L I D A D E S  P A R A  V O C Ê !

U M A  P A R C E R I A  C O M :

( 5 1 )  9 .  8 2 3 3 - 0 0 4 2

C A R L O S T R E I N F I L H O , 8 3 8 - C E N T R OC A R L O S  T R E I N  F I L H O ,  8 3 8  -  C E N T R O

O suporte e a 
facilitação na 

primeira compra 
fizeram com que o 

cliente continuasse 
a adquirir os 

veículos da CityCar

Bom trabalho e qualidade   
resultam em fidelização

O bom resultado das empresas está, 
intimamente, ligado à forma como 
estabelece o relacionamento com 
os clientes. Garantir que sejam 

bem recebidos, criar mecanismos que facilitem 
a compra e estabelecer uma relação de pós-
venda de qualidade são fatores que tornam 
os possíveis compradores leais e fiéis. Essa 
condição faz com que eles passem a indicar o 
estabelecimento para seus amigos e familiares, 
além de garantir que sempre retornem à loja. 

Essa é uma prática da CityCar que faz com 
que, cada vez mais, os clientes voltem à casa, 
agora ainda mais moderna e agradável. Um 
dos exemplos é o administrador de empresas 
e corretor de imóveis Tiago Rocha Nunes. “No 
primeiro dia em que entrei na loja, fui recebido 
pelo Jair Limberger. Na época, estava come-
çando a minha empresa e com pouco capital 
para investir”, recorda. 

Ele conta que lhe foi facilitada a compra e, 
de lá para cá, criou um vínculo com a CityCar. 
“Todas as minhas compras foram feitas nessa 
loja, hoje, através do Cristian e do William, 
que herdaram do pai o bom atendimento e 
a seriedade com o cliente”, justifica. Nunes já 
adquiriu 15 carros na empresa. Foram quatro 
Gols, um Uno, uma Amarok, duas S-10, um 
Jetta, um ASX, um Mercedes GLA, uma Toro, 
um Focus, uma Frontier e um Audi A-3. 
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    metalesquadrias@yahoo.com
Rua Vereador Rudi Muller, Santa Cruz do Sul, RS

REPRESENTANTE DAS CORTINAS DE AÇO TRANSVISION AUTOMATIZADAS
ESCADAS METÁLICAS E PORTÕES ELETRÔNICOS

Parabéns City Car!
Orgulho em fazer parte deste novo projeto, desejamos sucesso.

• Plano de prevenção (PPCI)
• Treinamentos de 
   prevenção a incêndio
• Venda e recarga de extintores

Contatos:
51 3715-2561        51 99644-8043

Parabéns, City Car, 
pela novo empreendimento!

Inovar, adaptar, fazer diferente e ainda melhor. 
Essas são características de investidores que vencem. 

Sucesso neste importante empreendimento!

City Car  Veículos
Parabéns

D epois de 23 anos de uma 
atuação marcada pelo 
sucesso, os filhos de Jair, 
Christian e William, são 

seus novos sócios e assumem a 
condução das empresas da família. E 
experiência, apesar da pouca idade, 
não falta para os dois. Desde crian-
ças frequentavam todos os espaços 
da loja e, curiosos, já prestavam 
atenção em tudo o que acontecia, 
até chegar o momento de poderem 
trabalhar.

Christian, 23 anos, conta que 
começou a atuar na CityCar aos 14 
anos fazendo os serviços de banco. 
Na época, ainda estudante, ele não 
tinha o compromisso diário de estar 
presente. “Recebia por dia de traba-
lho”, afirma. Mas aos 16 anos, já com 
a carteira assinada, ia diariamente, 
todas as tardes, para a loja. Durante 
um ano ele lavava os carros que 
estavam na revenda, momento em 
que também aproveitava para olhar 
cada veículo no detalhe. 

Na sequência, passou a trabalhar 
na locadora fazendo toda a parte 
de checklist dos carros. Mais tarde, 
quando já tinha a carteira de moto-
rista, começou a fazer também os 
serviços externos de manutenção 
dos veículos, levando-os para ofici-
na, troca de óleo e abastecimentos. 
Hoje ele é o responsável por toda a 

manutenção dos veículos e também 
por toda a logística da locadora. E, 
quando preciso, auxilia o irmão na 
revenda.

William, de 20 anos, também 
começou a trabalhar na empresa aos 
14 anos. Ao contrário de Christian, 
todas as tardes, após as manhãs na 
escola. Também começou fazendo 
os serviços de banco e de cartório, 
função na qual ficou por aproxima-
damente dois anos. Depois dessa 
época, foi para o pátio no outro 
lado da rua, onde ficam os carros 
para repasse, veículos que eles nor-
malmente recebiam na troca na loja 
principal e seriam repassados para 
outras lojas. William atuou auxilian-
do nas vendas, lavando e levando-os 
para oficina, quando necessário. 

O passo seguinte foi a loja prin-
cipal. “Ela já estava com bastante 
movimento e muitos clientes gos-
tavam de tratar com o meu pai. 
Mas algumas vezes ele não estava 
presente. Como me conheciam, 
eu acabava atendendo. E, assim, fui 
criando mais vínculo”, conta. A partir 
de 2019, William assumiu a compra 
dos carros que são revendidos no lo-
cal.  Ele é o responsável por manter o 
estoque da loja. Desde julho do ano 
passado, os filhos de Jair assumiram 
toda a parte de vendas e financeira 
da revenda.
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Desejamos muitas realizações e sucesso,
nessa nova fase da empresa!
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CONSTRUÇÃO
Erguer um prédio vai muito além 
de fincar estacas, colocar vigas, piso, 
paredes e telhado. Por trás de uma 
obra há a participação de pessoas, 
ideias, esmero e o trabalho coletivo. 
Assim atuou a equipe do empreiteiro 
Itamar Rodrigues Paz. Um grupo 
de 14 profissionais, em diferentes 
etapas, construiu o prédio que abriga 
a nova CityCar. Não foram só eles, 
claro, porque coube a essas pessoas a 
parte de alvenaria e de pintura. “Teve 
muita gente envolvida, como na 
área elétrica, hidráulica”, exemplifica. 
Conta que todo o trabalho resultou 
na megaloja, que pode recepcionar 
os clientes com comodidade e bom 
gosto, além dos tradicionais veículos, 
que atraem a atenção e a fidelidade. 

“Para nós, é uma satisfação ver um prédio desse tamanho, em especial, pela 
confiança de uma pessoa do porte do Jair [Limberger], que acreditou no 
nosso potencial e contratou nossa empresa”, ressalta. “Essa confiança fez com 
que o resultado fosse especial, sobretudo, depois dos quase cinco meses de 
trabalho”, acrescenta. 

A questão de sustentabilidade é considerada um diferencial no prédio da 
CityCar. Paz conta que há uma somatória de fatores e equipamentos para 
aproximar ao máximo do ambientalmente correto. Exemplos são as placas 
de captação de energia solar e as cisternas, que servem para o recolhimento 
da água da chuva. A parte energética tem sido uma constante nas obras, frisa 
Paz, mas a capacidade de o prédio acumular água para reduzir o consumo 
daquela que é potável é um diferencial muito positivo. 

Christian e William 
destacam que 

aprenderam com 
o pai a comprar e 

vender carros, além 
de dar atenção 

aos clientes.

Loja nova,  mesma essência
Desde o princípio, a CityCar, por meio 

do seu fundador, trabalha com trans-
parência e muito respeito pelos clien-
tes. Sempre preocupada em entregar 

um produto de muita qualidade, que garanta 
a segurança do seu comprador. Essa filosofia 
se mantém até hoje, pois é a mesma forma de 
pensar do Christian e do William. Eles estão 
assumindo a empresa e trazendo novidades ao 
mesmo tempo que seguem o legado do pai, que 
continua auxiliando e dando suporte para os 
filhos. A excelência no atendimento permanece 
inalterada. “Nosso pai nos ensinou muito. Tanto 
como comprar e como vender um carro, como 
tratar os clientes, saber conversar com eles, dar 
a atenção que merecem e de como atender da 
melhor forma a todas as suas necessidades”, 
ressalta William.
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Móveis sob medida
Solicite orçamento

Rua Guatambú 215 esq. Rua Louro, 120 - Monte Verde - Santa Cruz do Sul
Fones: (51) 3719-5895/99685-9029

Estamos honrados em fazer parte
desse belíssimo empreendimento!

M

Parabéns CityCar
Obrigado por nos permitir
fazer parte deste marco na

história da empresa.

www.dummagran.com.br
/Dummagran  
@Dummagran

 
 

Rua Professor Aloisio Boufleur, 670, 
Distrito Industrial, SCS.

Rua Camillo Mallmann - Distrito Industrial, Cruzeiro do Sul - RS
       (51) 2101.1773       (51) 98129.9944 

      atendimento@cruzeiroconcretos.com.br 
       www.cruzeiroconcretos.com.br

Grandes conquistas são resultado 
de muito trabalho e vontade de crescer. 

Parabéns à equipe City Car!

Proposta evoluiu 
de acordo com o 

crescimento da 
City Car, dando 

características 
modernas ao visual 

e sustentáveis 

Projeto arrojado evolui conforme  
foco da empresa

Quem vê um projeto realizado não 
imagina todo o processo pelo qual 
passou até se transformar em uma 
imponente estrutura. Esse é o caso 

do novo prédio da CityCar, na esquina das ruas 28 
de Setembro e Carlos Trein Filho, inaugurado na 
noite de sexta-feira, 4. Elaborado pelo escritório 
Téia + Iara Arquitetura, foi bem além de um início, 
meio e fim. 

As arquitetas Andrea Kessler e Iara Dini Cougo 
contam que evoluiu conforme o foco e a neces-
sidade da empresa. São três terrenos de área, 
que foram ocupados com o prédio, montado 

em modelo pré-moldado e com características 
modernas.

“A ideia inicial era fazer a reforma do prédio 
que havia na esquina, mas conforme a equipe 
do Jair Limberger foi registrando crescimento, 
percebeu-se que seria preciso ampliar”, destacam. 
Assim, foi anexada a estrutura ao lado e feitos os 
devidos ajustes, como a ampliação de um piso e 
estruturação do subsolo. 

Quem entra no local encontra um trabalho 
arrojado, com muito vidro nas fachadas e também 
nas salas, dando à arquitetura o ar de leveza, sem 
deixar de mostrar detalhes das estruturas. Assim, 

consegue reforçar o aproveitamento da luz natu-
ral. Também foram instaladas placas para captação 
de energia solar e cisternas para o recolhimento 
de água. 

São, de acordo com Andrea e Iara, 2.801,98 
metros quadrados, divididos em três pavimentos. 
No primeiro há o estacionamento, o térreo tem 
exposição dos veículos à venda e salas e, no supe-
rior, os escritórios da administração. A fachada, 
conta o arquiteto parceiro, Nestor Luís Junge, 
coloca a marca em evidência em meio às placas 
geométricas em 3D. No interior, lambris suspensos 
e harmonia na iluminação, cores e decoração. 
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SOLUÇÕES
EM TECNOLOGIA

Rua Assis Brasil, 380 - Centro
Santa Cruz do Sul - RS

(51) 3120-5000

Um trabalho feito com comprometimento, dedicação,
honestidade e seriedade sempre gera bons frutos.

Sucesso neste novo empreendimento!

Parabéns City Car

Reconhecimento pelo  sonho realizado
Rua Galvão Costa, 1176 | Centro | Santa Cruz Do Sul/RS

Fale conosco
51 3713-3430       51 99624-0304

É um prazer fazer parte desse momento histórico.
Desejamos muito sucesso e bons negócios!

PARABÉNS CITY CAR!
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Embora nossa nova loja esteja 
mais bonita, mais glamurosa, 
continuamos vendendo carros 

de todas as marcas, dos mais simples 
aos mais sofisticados. E, como sempre 
fizemos, todos eles seguirão passando 
por um crivo extremamente rigoroso 
de qualidade, estética e segurança. 
Investimos alto na nova loja, pois 
acreditamos em Santa Cruz do Sul. 
Meu legado vai continuar na mãos 
dos meus filhos, que naturalmente se 
apaixonaram pelos carros. Acredito 
que eu tenha passado essa paixão para 
eles, bem como os valores de qualidade, 
segurança, ética, comprometimento e 
lealdade.
Hoje entrego a nova gestão para eles 
realizado. A linha de frente agora é deles e com 
eles continuarei como conselheiro, ajudando 
em caso de dúvidas, afinal, a relação família e 
negócio tem um valor muito grande, que é o de 
aproximação. Além disso, nós sempre teremos a 
liberdade de trocar ideias para continuarmos no 
caminho do crescimento”, destaca Jair.

Hoje, há o sentimento 
de gratidão e 
responsabilidade. 

Gratidão por saber que tudo 
isso só é possível porque 
a região confia em nosso 
trabalho e é a mola propulsora 
de nosso desenvolvimento. 
Desenvolvimento esse que 
retorna em investimemto 
na região. Temos a 
responsabilidade de continuar 
um legado de muito trabalho, 
esforço e dedicação de quem 
construiu e solidificou a 
marca CityCar. Construir um 
novo prédio é justamente 
por agradecimento à nossa 
terra. Para as pessoas que, 
assim como nós, amam essa 
região. É reconhecer que o 
fruto que colhemos agora 
foi reflexo das pessoas 
que acreditaram”, conclui 
Christian.

Fotos: Bruno Pedry
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